
del 17 al 19 de maig de 2017

Missió de start-ups catalanes al 
‘The Next Web Conference’ 
d'Amsterdam
Exposa a l'esdeveniment de referència sobre el futur de la 
tecnologia!



Conference:
Workshops,  
Engage
sessions and
100+ Keynotes

Startups
Exhibition: 
Demo, 
Pitch & 
Network

ACCIÓ i THE NEXT WEB (TNW) signen un acord per portar 
fins a 10 start-ups al seu esdeveniment de referència a 
Europa, TNW Europe Conference d’Amsterdam, on hi 
assisteixen més de 15.000 persones entre emprenedors, 
inversors i decisors de les principals corporacions 
tecnològiques, i on es realitzen xerrades amb speakers de 
rellevància mundial (més de 4.000 companyies i més de 300 
periodistes).

TNW Europe Conferenceté un espai d’exhibició per start-
ups d’arreu del món (més de 250 start-ups) amb diferents 
programes per mostrar als assistents, inversors i 
corporacions les seves tecnologies (a la darrera edició es van 
fer més de 1.400 reunions i les start-ups van aixecar més de 
14M€). Des del 2006, les start-ups que han exhibit a la 
conferència han aixecat més de 2 bilions de dòlars dels 
principals fons de capital risc.

Partnership d’ACCIÓ amb THE NEXT WEB



La missió és desenvoluparà en 2 parts:

Missió d'start-ups catalanes al ‘The Next Web Conference’

Participació
a TNW 
Conference

Participació a TNW els dies 18-19 de maig. 
Presència amb un estand propi per a 10 start-ups (5 empreses per dia)
Suport en la participació
Contactes per facilitar les trobades amb el màxim d’interlocutors (corporates i inversors) d’acord 

amb les peticions i les start-ups participants.

Objectius
de la missió

ACCIÓ organitza aquesta missió amb l’objectiu que les start-ups catalanes tinguin visibilitat i 
notorietat, per a què les start-ups puguin connectar-se amb l’ecosistema emprenedor europeu, 
tinguin contacte amb potencials inversors, facin prospecció del mercat i networking amb potencials 
partners i clients. 

Abans de  
la missió

Formació i revisió del pitch (ACCIÓ conjuntament amb TNW)
Definició conjunta target, anàlisi de peticions i llistat de contactes interessants a fer.
Difusió a mitjans.

Perfil
empreses

Start-ups tecnològiques especialment en aquests àmbits de Realitat Virtual, Intel·ligència Artificial, 
IoT, Mobile, TiC i Internet



Agenda provisional
Dimecres

17 de maig
Divendres
19 de maig

Dijous
18 de maig

Conference

Startup Exhibition

Arribada a 
Amsterdam

Possibles 
Visites 

tecnològiq
ues a 

empreses/i
nstitucions

Tornada a 
Barcelona

Preparació 
de 

l’esdeveni
ment



Condicions

Participar en la missió té un cost de 100 € + el cost de l’hotel i els vols. El preu final serà en funció del número de 
participants i també del moment de la reserva dels vols.

El preu sense subvencionar del TNW és de: Full ConferencePass (2 dies): 449€/persona + Startup Pass: 
299€/persona.

No inclou Despeses de manutenció i altres 
trasllats interns.

Logística Vol BCN-AMS-BCN i transfers
2 nits d’hotel
Coordinació de l’equip d’ACCIÓ
Material informatiu i presència al 

website de TNW i al  Catalonia
Trade&Investment

What 
startups get

3 conference passes per startup
Branded demo pillar at the Startup Pavilion
Curated one-on-one meetings with investors
Pitch on stage during conference
Logos placed on TNW Conference website 

(startup section)
Infrastructure: internet, power, flooring
All startups get featured in an article on TNW
Access to the business floor, content and 

networking app
Every startup needs to either (1) generate 

revenue or (2) have funding


