
 

 

 
REPTES I CLAUS PER EXPORTAR AMB ÈXIT 
 Eines i pautes per fer créixer el teu negoci al món 
 

         
Saps com estar preparat per vendre més al món?  Coneixes quines eines i serveis tens al teu 
abast per optimitzar la teva operativa internacional i com accedir a nous mercats? La informació 
és clau per planificar i operar en els mercats exteriors. Si vols millorar les teves capacitats 
exportadores vine a aquesta sessió on t’apropem estratègies, eines i serveis claus per definir la 
teva estratègia d’Internacionalització i fer créixer el teu negoci al món. 

 

 

PROGRAMA DE LA SESSIÓ 
 
 

09.30  Benvinguda 
 

09.40  Tendències i Reptes a la Internacionalització 
 Sra. Claudia Danesi, Gerent d’Oficines Tècniques d’Internacionalització d’ACCIÓ 
 
 

   
 
 

10.10   10 Claus per Exportar amb Èxit 
 Sra. Alba Lara, Gestora de l’Oficina Tècnica de Barreres a la Internacionalització d’ACCIÓ 
 
 
 
 

 

10.50   Eines i serveis per a internacionalitzar-se 
 Sra. Claudia Danesi, Gerent d’Oficines Tècniques d’Internacionalització d’ACCIÓ  
 
 
 
 
 

11.05 El Catalonia Trade Portal, eina de capçalera per a l’exportador   
   
 
 
 
 
 

11.20 Preguntes i respostes 
 

11.30  Cloenda 

Repassarem els 10 aspectes claus que has de tenir en 
compte per planificar les teves exportacions. 

 
                        
 

Presentarem les noves tendències i les diferents 
tipologies de barreres que es troben les empreses a 
l’hora d’exportar. 

 
                        
 

T’apropem els principals Serveis i Eines d’ACCIÓ que 
t’ajudaran a accedir a mercats internacionals. 
 

A través d’un cas pràctic veurem quina informació i 
eines t’ofereix el Catalonia Trade Portal per planificar i 
fer negocis a l’exterior. 
                        
 


