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March 11-24, 2018

Road to Silicon Valley. 

Programa intensiu amb 500 Startups i BootUP

Prepara la teva Startup per escalar-la a Silicon Valley!!!
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Programa i 
objectius

500 Startups 

El Programa “Road to Silicon Valley” d’ACCIÓ ofereix un intercanvi intensiu 
de 2 setmanes a 500 Startup i BootUP (amb Google Launchpad i SAP) per a 
contactar amb l’ecosistema de Silicon Valley. El programa t’oferirà 
mentoratge i connexions per passar d’startup a scaleup i preparar-la per 
escalar a Silicon Valley.

500 Startups és el fons de capital llavor més actiu del món. Amb seu a 
Mountain View (Califòrnia) té programes d’acceleració d’startups per fer-les 
créixer amb els mentors més experimentats de més de 60 països i en 
parteneriat amb empreses del Valley. Algunes de les seves sortides més 
importants són l’adquisició de 350M$ de Wildfire per part de Google o 
l’adquisició de 200M$ de Viki per Rakuten.

BootUP Ventures ha accelerat més de 120 startups que avui tenen una 
valoració combinada d'aproximadament 4.000M$. El seu programa 
d’immersió fa coincidir les necessitats de les Startups amb mentors, 
inversors, socis corporatius i talent.

Partnership d’ACCIÓ amb 500 Startups i BootUP

BootUP
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Després (3 
d’abril)

El programa és desenvoluparà en 3 parts:

Road to Silicon Valley

Durant (del 
11/3 al 
24/3)  

Trobada amb totes les Startups participants per treure conclusions, marcar noves fites i recollir 
impactes pel mitjans. 

Setmana 12 de març: Programa amb BootUp + SAP + Google LaunchPad
Setmana 19 de març: Programa amb 500Startups
L’oficina d’ACCIÓ a SV organitzarà visites i una trobada amb catalans a Silicon Valley per facilitar 

contactes amb el màxim d’interlocutors (al llarg de tot el programa).

Objectius
del 
programa

Des d'ACCIÓ s'organitza aquest programa amb l’objectiu que les start-ups catalanes validin en el 
menor temps possible el seu producte al mercat de SiliconValley. Per això, proposem un intensiu de 
2 setmanes on faran prospecció de mercat, contactes amb inversors i networking amb potencials 
partners i clients. 

Abans
(del 19/2 al 
11/3)

Suport en l’organització i logística (setmana del 19 de febrer)
1 i 2 de març: Formació i revisió del pitch (sessió amb expert obligatòria)
Definició conjunta target i anàlisi de peticions i llistat d’empreses interessants a contactar
Difusió a mitjans
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Agenda

Diumenge
11 de març

Dimarts
13 de març

Dilluns
12 de març

Arribada a 
San 

Francisco

Dimecres
14 de març

Dijous
15 de març

Divendres
16 de març

Dissabte
17 de març

Diumenge
18 de març

Dimarts
20 de març

Dilluns
19 de març

Dimecres
21 de març

Dijous
22 de març

Divendres
23 de març

Dissabte
24 de març

Tornada a 
Barcelona

SAP 
(Palo Alto)

Reed Smith 
LLP (San 

Francisco)

Google
Launchpad

(San Francisco)

500 Startups
(San Franscisco)

Activitats 
amb l’oficina 

d’ACCIÓ a
Silicon Valley

500 Startups (San Franscisco)

BootUP
Ventures 

(Menlo Park)

BootUP
Ventures 

(Menlo Park)

Introduction
to Silicon

Valley

The Data 
Revolutionist –

SAP Startup 
Focus

Revolution and
Compliance –

Legal 
Frameworks

The power of 
mentorship

Fundrasing
101 workshop

Pitch Prep

Business 
Model 

Training

Marketing Hell Week

Office Hours

Activitats 
amb l’oficina 

d’ACCIÓ a
Silicon Valley



ORGANIZER: CO-ORGANIZERS:

Contingut

Condicions

Pitch readiness
Programa d’immersió valorat en 

14.000$ per Startup participant
Visites i trobada amb catalans al 

Silicon Valley
Coordinació de l’equip d’ACCIÓ
Material informatiu i difusió 

No inclou Vols i allotjament
Despeses de manutenció 
Trasllats interns.


